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Kompetencje do zarabiania pieniedzy i
budowania biznesu

Co musisz umiec, by biznes i pienigdze ptynety bez blokad

Zarabianie i pienigdze Kompetencje biznesowe

¢ Sprzedawanie Konkret

¢ Wycenianie sie Odpowiedzialnos¢
¢ Przytrzymanie pieniedzy Konfrontacja
¢ Przejscie sufitu finansowego Wspotpraca

¢ Szacunek do pieniedzy Delegowanie
Kreatywnosc¢
Mentalnos¢ obfitosci

2 dni konkretu Warsztaty w parach i grupach Cwiczenie kompetengji

Biznes lubi konkret, wiec nie sabotuj! Dorota Puzio



Zarabianie 1 pienigdze

Kompetencje do zarabiania pieniedzy i budowania biznesu

¢ Sprzedawanie

Musisz widzie¢, czym chcesz sie wymienic. Jesli skupiasz sie najpierw na tym, ile chcesz
zarobic, klient nie czuje, co bedzie z tego miat.

¢ Wycenianie sie

Jesli wyceniasz sie za nisko, klient nie zaptaci. Jesli wyceniasz sie za wysoko, klient tez nie
zaptaci. Dobra wycena to umiejetnos¢ oceny, czy to, co dajesz, jest warte tyle, ile chcesz
wzigc.

¢ Przytrzymanie pieniedzy
Jesli pieniadze Ci ,uciekaja”, wydajesz zanim jeszcze zarobisz, a kiedy tylko zarobisz,
znajdujesz kilka nowych sposobow, jak sie ich szybko ,pozbyc¢” - nie zrealizujesz
wiekszych celéow (rozwoéj firmy, dom, aktywa).

¢ Przejscie sufitu finansowego
Jesli Twoj sufit od miesiecy jest taki sam, pomimo ze wiesz, ze masz mozliwosci, by
zarabiaC wiecej - nie zarobisz wiecej, jesli nie zobaczysz, czego boi sie Twoja
nieSwiadomosé (strata przyjaciot, odrzucenie przez rodzine, mniej czasu dla rodziny -
strata relacji z najblizszymi itd.).

¢ Szacunek do pieniedzy

Pieniadze kreuja mozliwosci. Jesli nie szanujesz pieniedzy i nie potrafisz sie nimi cieszyc,
pienigdze od Ciebie ,uciekaja”. Wdziecznosc¢ za pieniadze przynosi wiecej pieniedzy i
wiecej mozliwosci.

Biznes lubi konkret, Dorota Puzio
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Kompetencje biznesowe

Kompetencje do zarabiania pieniedzy i budowania biznesu

¢ Konkret

Klient musi miec jasnosc¢ i nie moze sie domyslac, pracownicy musza miec jasnos¢ w tym,
co majg robic. Jesli nie masz konkretu - Twdj biznes to chaos.

¢ Odpowiedzialnosc

Jesli nie potrafisz podejmowac decyzji, lepiej zostan na etacie. Jesli przerzucasz
odpowiedzialnos¢ na pracownikow lub klientéw, tworzysz niepotrzebne konflikty zamiast
biznesu. Jesli nie potrafisz oddawac¢ odpowiedzialnosci komus, kto jej nie chce przyjac
(np. klientowi za wywiazanie sie z umowy, pracownikowi za niewywigzywanie sie z
obowiazkdéw), biznes Cie przyttoczy i mozesz straci¢ zdrowie psychiczne lub fizyczne.

¢ Konfrontacja

Jesli boisz sie komunikowac problematyczne kwestie klientowi, pracownikom,
wspolnikowi, nie potrafisz rozwiazywac konfliktdw, proponowac rozwiazan i informowac
o konsekwencjach, tylko uciekasz od tematow w nadziei, ze problem rozwiaze sie sam -
Twoje relacje biznesowe bardzo szybko zamienig sie w ukryte pole walki. Kto unika
konfrontacji na zywo, rozpetuje wojne w sobie, wbija szpilke, uzywa biernej agresiji, ironii
czy sarkazmu, tworzac toksyczne miejsce pracy.

¢ Wspolpraca
Jesli nie lubisz ludzi, nikomu nie ufasz, nie wchodzisz we wspotprace lub w kazdej
wspotpracy powodujesz konflikty - Twodj biznes nie ma szans na rozwd;j. Jesli masz za
soba trudne, nieprzetworzone wewnetrznie doswiadczenia wspotpracy (kradziez, upadek
firmy, bankructwo, sprawy w sadzie z bytymi wspélnikami), blokujesz swoj obecny i
przyszty biznes niezamknietymi tematami z przesztosci.

Biznes lubi konkret, Dorota Puzio
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Kompetencje biznesowe

Kompetencje do zarabiania pieniedzy i budowania biznesu

¢ Delegowanie

Jesli wszystko robisz sama najlepiej - brakuje Ci umiejetnosci komunikowania tego, co
chcesz w biznesie osiggnac, nie potrafisz znajdowac odpowiednich oséb do wspotpracy
lub prawdopodobnie zatrudniasz jeszcze znajomych i rodzine, bo tylko im ,ufasz”. Biznes
lubi konkret, ale nie lubi paranoi. Zaufanie to kompetencja.

¢ Kreatywnosc

Jesli jestes w trybie przetrwania (boisz sie o pieniadze, boisz sie, ze ktos Cie okradnie,
boisz sie o jutro), to nie tworzysz nowych produktéw, nie masz pomystow i pozytywnej
energii do dziatania.

¢ Mentalnosc obfitosci

Jesli skupiasz sie na braku, wszedzie widzisz brak, a Twoi klienci to czujg. Mentalnos¢
braku wynika z nieprzetworzenia trudnych dosSwiadczen z przesztosci i leku przed
powtorzeniem dosSwiadczenia.

I do zobaczenia!

Warsztaty w parach i
grupach

2 dni konkretu

Cwiczenie kompetencji

Biznes lubi konkret, Dorota Puzio
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